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Meine bisherigen Stationen

 » Conrad & Terlaak Sales Advisory GmbH, Ratingen
Geschäftsführer

 » Werner Wirth Systems GmbH, Hamburg
Vertriebsleiter und Prokurist im Bereich Komponenten-
schutz elektrischer und elektronischer Systeme

 » Nordson Deutschland GmbH, Lüneburg
Key Account Manager im Bereich Komponenten-
schutz Elektrischer und elektronischer Systeme

 » Ehage GmbH, Düsseldorf 
Projektmanager im Bereich Klima- Steuer- und Rege-
lungen bei baulichen Großobjekten

 » Fachhochschule Düsseldorf
Studium der Elektrotechnik

 » hhs Leimauftrags-Systeme GmbH, Krefeld
Projektmanager im Bereich der Verpackungsindustrie

 » Calor-Emag-Elektrizitäts AG, Ratingen
Lehre als Energieanlagenelektroniker

Meine Erfahrungsschwerpunkte

 » Strategieentwicklung

 » Geschäftsentwicklung

 » Vertriebsmanagement

 » Vertriebscontrolling

 » Projektmanagement

 » Führung und Teamentwicklung
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Projekte (Auszug)

2006 bis heute | Werner Wirth Systems, Hamburg
 » Betreuung Key Account Kunden
 » Schnittstelle zwischen Marketing und Vertrieb
 » Messeorganisation: 

SMT Nürnberg | Productronica München | Elektronica München                                                                                                                     

2009 | Baumerhhs GmbH, Krefeld  (Dauer 6 Monate)
 » Konzeption Vertrieb – Außendienst – Innendienst - Service  

2009 | Workshop „Kunden begeistern, gewinnen und halten“
(2 Workshops, Dauer jeweils 1 Woche)       

 » Zusammenarbeit mit der KUKA Roboter GmbH

2008 | Baumerhhs GmbH, Krefeld
 » Interner Workshop „ Erfolgreich Kunden auf Messen gewinnen“
 » Messebetreuung der Außendienstmitarbeiter 

Interpack Düsseldorf | Drupa Düsseldorf     

2008 | Workshop „Kunden begeistern, gewinnen und halten“
(3 Workshops, Dauer jeweils 1 Woche)

 » Zusammenarbeit mit der Zollner AG, Zandt

2007 | Pfannenscharz GmbH, Flein
 » Konzeption Vertrieb – Schwerpunkt Neukundenakquise         
 » Umsetzung der Konzeption mit praktischer Arbeit von 

der Akquise bis zur Angebotsvorbereitung
 » Messeorganisation: Fakuma Friedrichshafen

2007 | KK Elektrotechnik GmbH, Backnang (Dauer 6 Monate)
 » Konzeption Vertrieb Schwerpunkt Neukundenakquise
 » Messeorganisation:

SMT Nürnberg | Electronica München

2007 | Bequas Automotive GmbH, Ilsfeld (Dauer 3 Monate)
 » Konzeption Key Account Management
 » Umsetzung der Konzeption

2007 | Asamrit GmbH, Kerpen ( Dauer 3 Monate)
 » Konzeption Vertrieb Innen- und Außendienst    
 » Umsetzung der Konzeption

2006 | Hügler GmbH, Cleebronn (Dauer 6 Monate)
 » Konzeption Vertrieb Innen- und Außendienst         
 » Umsetzung der Konzeption mit praktischer 

Arbeit der Neukundenakquise 

2006 | KK Elektrotechnik GmbH, Backnang (Dauer 1 Jahr)
 » Konzeption Vertrieb Innen- und Außendienst         
 » Umsetzung der Konzeption mit praktischer Arbeit von 

der Akquise bis zur Angebotsvorbereitung
 » Messeorganisation :      
 » SMT Nürnberg  | Electronica München
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Kunden, die mir Vertrauen geschenkt haben

Automotive
 » Audi AG
 » Brose GmbH 
 » Daimler Chrysler AG 
 » Lear Cooperation GmbH 
 » Leopold Kostal GmbH 
 » Siemens Nixdorf AG 
 » Siemens VDO Automotive
 » Tyco Electronics AMP 
 » Volkswagen AG

Elektronik
 » Bernstein GmbH Österreich 
 » Paragon GmbH 
 » Zollner AG

Kommunikationselektronik 
 » Motorola GmbH 
 » Nokia GmbH 
 » Robert Bosch GmbH

Verpackungs- und Druckindustrie 
 » bielomatik Leuze GmbH + Co. KG  
 » Jagenberg AG
 » Kisters AG

Weiße Ware
 » Braun Dental GmbH
 » Miele & Cie. KG
 » Rowenta/Groupe SEB Deutschland GmbH
 » Stiebel Eltron GmbH

Sprachkenntnisse

 » Englisch

 » Französisch

 » Italienisch
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Veröff entlichungen

 » „Verkaufen ist Sport“, Rheinische Post, Ausgabe 07/2007

 » „Management - Mit Emotionen gewinnen“, 
EP Ausgabe 20/2006

 » „Strategieberatung beim Vertrieb von Investitionsgü-
tern“, Maschinenmarkt Ausgabe 37/2006

 » Flexibler Verguss statt Gehäuse, EP, 11/ 2005

 » Schutz von Elektronik Bauteilen, EPP, 4/2005

 » Niederdruckverguss für Baugruppen, EPP, 3/ 2005

 » Schonend vergießen und zuverlässig schützen, EP, 4/2004

 » Die Achillesferse stärken, Elektromechanik, 4/2004

 » Hot Melt – Komponentenschutz , EP, 9/2003

 » Kabelverguss als Service, Productronic, 7/2003

 » Auf den Spuren Tutanchamuns, EP, 11/2001

 » Verguss statt Gehäuse, EP, 8/2001

 » Komponentenschutz in der Elektronik, EP, 4/2001

Messepräsentationen

 » SMT/HYBRID/PACKAGING für KK Elektrotechnik GmbH, 
Messe Nürnberg (2004, 2005, 2006)

 » Produktronica für Werner Wirth GmbH, 
Messe München (2001, 2003, 2005)

 » SMT/HYBRID/PACKAGING für Klaus Bucholz GmbH, 
Messe Nürnberg (2001)

 » Produktronica für Nordson GmbH, 
Messe München (1997, 1999)

Fachvorträge

 » Hot Melt Komponentenschutz der Zukunft, 
Haus der Technik, 2001, Seminarleitung

 » Hot Melt Technologie in der Elektronik, 
Haus der Technik, 1999, Referat
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